
 محاسبات فروشگاه 

 

 ]فرایند بازسازی کسب و کار  [ دومماه 

 تحقق و دلیل  درصد  میزان سود  میزان سرمایه جمع  قیمت پایه  تعداد  عنوان  ردیف

 فروش برس مو 1
 نفر 30
مشتری فعلی   300از درصد  10) 

 ماهه(  6با الگوی نیاز  
000/90   000/700/2 000/800/1 000/900     

2 
ژل، فیکساتور و  

 کرم مو 

 نفر 30
مشتری فعلی   300از  درصد 10 )

 ماهه(  6با الگوی نیاز  
000/70   000/100/2 000/500/1   000/600    

3 
  4ژیلت )بسته 

 عددی اورجینال(

 نفر  100
مشتری فعلی   300از درصد  30 )

 ماهه(  2با الگوی نیاز  
000/43   000/300/4   000/000/3   000/300/1    

4 
پک لوازم  

 پیرایش مردانه 

 نفر 20
مشتری فعلی با    300از  درصد   6)

 ( ماهه 12نیاز  الگوی
000/300   000/000/6   000/000/5 000/000/1    

5 
خدمات افزوده  

به سیستم  
 درآمدزایی 

 نفر30
مشتری فعلی   300در صد از   10)

 ( ماهه 3با الگوی نیاز  
000/100 000/000/3 000/000/2 000/000/1    

 تومان   000/008/4 جمــع

 

 توضیحات: 
ه اید. شما نه فقط در  افزایش اسمی و عددی سهم مشتریان از بازار محصولات شما، رابطه ی مستقیمی با نحوه ی پرزنت و اعتمادیست که شما در مشتریان ایجاد نمود

 تان را ایفا نمائید.  نقش یک فروشنده، بلکه به عنوان یک مباشر امین، در خصوص مراقبت های بهداشتی از موی مشتریانتان، بایستی نقش
و بهداشتی آنها، تنها با توضیحات    آگاه نمودن مشتریان از هزینه های ناچیز در طول زمان) سرشکن کردن هر هزینه به نسبت زمان استفاده( و عواید فوق العاده و امنیت روانی

 شفاف و مسئولیت پذیرانه ی شما محقق می شود. 
همچنان فرد به فرد و بدون خستگی و یا پیش داوری و انتخاب    ماه اول به افزایش و ترغیب تعداد بیشتری از مشتریان می پردازید.    دوم با حفظ ظرفیت ایجاد سده یدر ماه  

 در فرصت های بعدی به آنالیز آن بپردازیم. تا تمام بازخوردها را با دقت ثبت نمائید  گزینشی افراد، پرزنت خود را انجام دهید. مضافاً اینکه همچنان

 


